
INTERN SALES

Beiersdorf staat bekend om wereldwijde merken zoals NIVEA, Eucerin, Labello en
Hansaplast. In deze stage voor het merk Hansaplast ga je aan de slag bij het Marketing
team van Hansaplast in Nederland. Als marktleider op het gebied van wondverzorging is
Hansaplast met name bekend van het uitgebreide assortiment aan pleisters. Daarnaast is
Hansaplast in Nederland ook marktleider op het gebied van blessureondersteuning en
tapes. Tijdens deze stage leer jij alles over de facetten van Marketing binnen een
internationale FMCG omgeving. Als stagiair krijg je de kans om jouw passie en kennis over
Marketing toe te passen en te vergroten bij Beiersdorf. Met jouw werkzaamheden laat je
onze consumenten zich lekker in hun vel voelen, iedere dag! 

YOUR TASKS

Als Sales stagiair bij Beiersdorf ondersteun je het Sales team bij het halen van de jaarlijkse
verkoopdoelstellingen voor Cosmetica en Healthcare. Je rapporteert rechtstreeks aan een
National Account Manager.

YOUR PROFILE

ADDITIONAL INFORMATION

WHAT WE OFFER

 

Beiersdorf Nederland is een jonge
organisatie, waar we samenwerken in
kleine cross-functionele teams met
onze afdelingen Marketing, Sales en
Supply Chain. In ons dagelijks werk
houden we onze kernwaarden in
gedachten: Zorg, Eenvoud, Moed en
Vertrouwen. Deze stage-ervaring kan
jouw introductie zijn tot een carrière bij
ons. Wil je waardevolle werkervaring
opdoen en je afstudeercarrière een
kickstart geven? Ben je geïntrigeerd
door onderstaande
verantwoordelijkheden en
verwachtingen? Solliciteer dan!

 

Bijhouden van promoties en uitverkoopgegevens in intern promotiesysteem;

Prijzen verwerken in interne prijstool;

Coördineren tussen verschillende interne afdelingen;

Ondersteunt account assistenten en Head of Sales wanneer nodig;

Ondersteunt accountmanagers waar nodig met verschillende soorten (new) business
analyses;

Gaat mee met accountmanager naar klantvergaderingen na goede prestaties 1e 2
maanden;

Indien nodig beheren en coördineren van VAS-POS (displays, artwork, sampling,
wobblers, enz.);

Controleren & optimaliseren van product detailpagina's van al onze omnichannel klanten
(Kruidvat, Etos, AH, Jumbo);

Delen van product content en packshots voor online shops;

Coördineren & verzamelen van informatie per kwartaal voor alle relevante online
innovaties (zoektermen, packshots, andere visuals, productomschrijving);

Verbeteren intern gebruik van wereldwijde content platform;

SEO analyse via google voor Kruidvat.nl & Bol.com.

HBO of Universitair diploma in relevante richting;

Beschikbaar voor 6 maanden, 5 dagen per week;

Commercieel;

Nauwkeurig en kwaliteitsbewustzijn;

Houdt van focus op details;

Analytisch sterk;

Probleemoplossend vermogen;

In staat om cross-functioneel te werken;

Een enthousiast en dynamisch
team met kennis en ervaring waar jij
volledig deel van uitmaakt;

Een veelzijdige bijbaan naast je
studie waarbij je alle facetten van
de organisatie ontdekt;

Je hebt recht op 10 vakantiedagen,
gebaseerd op een fulltime stage
van 6 maanden;

Een stagevergoeding van 750 euro
per maand, op basis van een
fulltime dienstverband;

Een laptop voor zakelijk gebruik;

Een gloednieuw kantoor in
Amsterdam Zuid-Oost inclusief een
uitgebreide kantine waar je een
gezonde lunch kunt kopen;

Dagelijkse lunchvergoeding;

Een keer per maand een door het
bedrijf georganiseerde sociale
activiteit met je collega's (borrel,
padel, etc.);

Beiersdorf werkt met flexplekken,
interactieve vergaderruimtes en
een brainstorm projectruimte



 

Word jij hier enthousiast van? Dan
horen wij graag van je! Starten met
deze stage kan vanaf juli.

JOB DETAILS

Contract Type: Limited, 6 Months / Full-
Time

Department: Default Department
Recruiting

Job Start Date: 7/1/2024

Country / City: Netherlands / Amsterdam

Company: Beiersdorf NV
(Netherlands)

Job ID: 2942

Vloeiend in Nederlands en Engels;

Uitstekende MS Office-vaardigheden (Excel & PowerPoint).

inclusief tafeltennistafel en biedt
ook gratis fruit & snacks.


